Rapport gallande stipendium ur Sacos fackliga stipendiefond

Jag arbetar sedan hdésten 2007 pa Sveriges lidkarforbund med ansvar for forbundets
medlemsrekrytering och utvecklande av medlemskapet. Da 2009 érs utlysningsomgang av Sacos
Fackliga stipendiefond avsag att frimja medlemsrekrytering sokte jag och erhdll stipendium for
en kurs inom Idéforsiljning.

Mina erfarenheter

Att fora fram en idé kriver vanligen en annan form av retorik 4n vid forsiljning av en produkt.
Argumentationen maste vara konkret och budskapet tydligt. Oftast leder idéforsiljningen till
diskussioner dir man hanterar egna argument och beméter motargument. Detta kan gilla savil
utanfér organisationen till exempelvis potentiella medlemmar men édven internt i diskussioner
gillande visioner och budget.

Kursens syfte var att hantera redskapen som bittre f6r fram och siljer in en idé. Kursen innehéll
moment som;

Konsten att formulera en idé, tanke eller vision sa att den nar lyssnaren
Att fa lyssnaren att forsta, samtycka och reagera

Att hitta och sortera argument

Hur man leder och deltar i diskussioner

Forhandlingsteknik

Jag uppskattade kursen och kinde att jag utvecklades 1 min argumentationsteknik. Den gav mig
dven idéer till hur vi kan forindra och utveckla férbundets argumentation kring medlemskap.
Kursen omfattade endast 14 lektionstimmar vilket medférde att vissa moment behandlades lite
ytligt, exempelvis delen om forhandlingsteknik. Kursen innehédll en hel del 6vningar, saval
individuella som i grupp, vilket var mycket roligt di man tvingades att snabbt formulera sin
argumentation. Kursen gav mig verkligen mersmak till ytterligare studier inom retorik och
argumentationsomradet.

Stockholm den 28 augusti 2009

Fredrik Eklof



